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TECHNICAL SALES ENGINEER 
Process Heat & Engineering Plastics 

– NƠI KỸ SƯ TRỞ THÀNH CHUYÊN GIA GIẢI PHÁP CÔNG NGHIỆP 
 Learn Technology • Create Solutions • Grow Your Career 
 Học hỏi công nghệ – Kiến tạo giải pháp – Phát triển sự nghiệp. 
 

 
Bạn là kỹ sư và mong muốn: 

✓ Làm việc với công nghệ tiên tiến từ Châu Âu? 
✓ Đi khảo sát các nhà máy hàng đầu tại Việt Nam? 
✓ Trở thành chuyên gia tư vấn giải pháp công nghiệp? 
✓ Có cơ hội đào tạo và công tác nước ngoài"? 
✓ Phát triển từ kỹ sư thành nhà quản lý kinh doanh? 
✓ Xây dựng sự nghiệp lâu dài trong môi trường chuyên nghiệp, quốc tế? 
Nếu câu trả lời là "Có", Đồng Lợi đang tìm kiếm bạn! 

 
 
VỀ CHÚNG TÔI 
 
CÔNG TY CP THIẾT BỊ & DỊCH VỤ ĐỒNG LỢI  
là nhà phân phối chính thức các thiết bị và giải pháp công nghiệp từ các thương hiệu hàng đầu 
thế giới tại Việt Nam. 
 
Với hơn 24 năm phát triển, Đồng Lợi tập trung vào các lĩnh vực: 

• Thiết bị xây dựng và khai thác đá; 
• Giải pháp nhiệt công nghiệp (Process Heat); 
• Thiết bị gia nhiệt công nghiệp, nồi hơi (Boiler) 
• Vật liệu nhựa kỹ thuật công nghiệp (Engineering Plastics); 
• Giải pháp hàn nhựa và chế tạo nhựa công nghiệp. 
 

Đồng Lợi không chỉ dừng lại ở việc bán sản phẩm, mà hướng tới trở thành “nhà cung cấp giải 
pháp công nghiệp” (Industrial Solution Provider, mang lại giá trị lâu dài cho khách hàng. 

 
 
1. VỊ TRÍ TUYỂN DỤNG 
Technical Sales Engineer – Process Heat & Engineering Plastics 
 
Số lượng: 02 
Địa điểm làm việc: 
• TP. Hồ Chí Minh 
• Long Thành – Đồng Nai 
 

 



2. MÔ TẢ CÔNG VIỆC 
Bạn sẽ được đào tạo để trở thành chuyên gia tư vấn giải pháp công nghiệp. 
Công việc bao gồm: 
• Phát triển và chăm sóc khách hàng công nghiệp; 
• Khảo sát nhà máy và tìm hiểu quy trình sản xuất; 
• Tư vấn các giải pháp Process Heat và Engineering Plastics phù hợp với từng ứng dụng; 
• Tham gia trình diễn thiết bị, thử nghiệm và triển khai dự án; 
• Làm việc với chuyên gia nước ngoài để phát triển các ứng dụng mới; 
• Theo dõi và quản lý dự án từ khảo sát đến bàn giao; 
• Phối hợp với đội ngũ kỹ thuật để hỗ trợ khách hàng; 
• Cập nhật và quản lý cơ hội kinh doanh trên hệ thống CRM. 

 
3. YÊU CẦU 
 
Chúng tôi tìm kiếm những người: 
Chuyên môn: 
• Tốt nghiệp Đại học/Cao đẳng chuyên ngành: 

 Cơ khí; 
 Cơ điện tử; 
 Điện – Điện tử; 
 Tự động hóa; 
 Nhiệt lạnh; 
 Hóa học; 
 Polymer; 
 Ô tô. 

Kỹ năng và tố chất: 
• Ham học hỏi và cầu tiến; 
• Có tư duy kỹ thuật và khả năng giải quyết vấn đề; 
• Giao tiếp tốt và xây dựng mối quan hệ với khách hàng; 
• Không ngại đi nhà máy và công tác; 
• Có tinh thần trách nhiệm và làm việc nhóm; 
• Tiếng Anh giao tiếp tốt, đọc hiểu tài liệu kỹ thuật và làm việc với chuyên gia nước ngoài. 

Ưu tiên: 
• Có kinh nghiệm trong lĩnh vực kỹ thuật hoặc bán hàng kỹ thuật; 
• Yêu thích môi trường sản xuất công nghiệp. 

 
4. CHƯƠNG TRÌNH ĐÀO TẠO 
 
Bạn không cần phải biết tất cả ngay từ đầu. 
Đồng Lợi sẽ đào tạo bạn thông qua chương trình phát triển bài bản: 

• Đào tạo kiến thức Process Heat; 
• Đào tạo Engineering Plastics; 
• Đào tạo kỹ năng Industrial Solution Selling; 
• Đào tạo khảo sát nhà máy và tư vấn ứng dụng; 
• Coaching trực tiếp từ Product Manager và Senior Engineer; 
• Đào tạo kỹ thuật chính hãng từ các chuyên gia quốc tế. 
 "Có cơ hội đào tạo và công tác nước ngoài" 

 
 



5. MỘT NGÀY LÀM VIỆC CỦA BẠN CÓ THỂ LÀ 
Mỗi ngày là một cơ hội để học hỏi và phát triển 

Buổi sáng: 
• Khảo sát dây chuyền sản xuất tại nhà máy điện tử. 
Buổi chiều: 
• Làm việc cùng chuyên gia nước ngoài để đề xuất giải pháp phù hợp. 

Ngày hôm sau: 
• Trình diễn công nghệ mới cho khách hàng. 

 
6. QUYỀN LỢI 

 
Thu nhập: 

• Lương cơ bản: 12 – 18 triệu đồng/tháng (theo năng lực); 
• Thưởng KPI; 
• Thưởng doanh số; 
• Phụ cấp công tác; 
• Làm thêm giờ (nếu có); 
• Xét tăng lương định kỳ. 

Chế độ: 
• BHXH, BHYT, BHTN đầy đủ; 
• Nghỉ phép, lễ Tết theo quy định; 
• Khám sức khỏe định kỳ. 

Phát triển nghề nghiệp: 
• Làm việc với công nghệ tiên tiến từ Châu Âu; 
• Tiếp xúc với các nhà máy hàng đầu tại Việt Nam; 
• Được đào tạo để trở thành chuyên gia giải pháp công nghiệp; 
• Có cơ hội được đào tạo và công tác nước ngoài ; 
• Môi trường làm việc chuyên nghiệp, định hướng lâu dài. 

 
7. LỘ TRÌNH PHÁT TRIỂN NGHỀ NGHIỆP 

Technical Sales Engineer 
↓ 
Senior Technical Sales Engineer 
↓ 
Industrial Solution Consultant 
↓ 
Sales Manager 
↓ 
Business Development Manager 

Giai đoạn 1: 
Kỹ sư kinh doanh kỹthuật _ Technical Sales Engineer (0 – 2 năm) 
• Hiểu sản phẩm và ứng dụng; 
• Phát triển khách hàng; 
• Hỗ trợ kỹ thuật cơ bản. 

Giai đoạn 2: 
Kỹ sư Kinh doanh Kỹ thuật Cấp cao_ Senior Technical Sales Engineer (2 – 4 năm) 
• Quản lý khách hàng lớn; 
• Triển khai dự án; 
• Đào tạo nhân viên mới. 

 



Giai đoạn 3: 
Chuyên gia Tư vấn Giải pháp Công nghiệp _ Industrial Solution Consultant (4 – 6 năm) 
• Tư vấn giải pháp tổng thể; 
• Kết hợp kỹ thuật và kinh doanh; 
• Phát triển ứng dụng mới. 

Giai đoạn 4: 
Trưởng phòng kinh doanh _ Sales Manager (5 – 8 năm) 
• Quản lý đội ngũ kinh doanh; 
• Xây dựng chiến lược bán hàng. 

Giai đoạn 5: 
Trưởng phòng phát triển kinh doanh _ Business Development Manager (7 – 10 năm) 
• Phát triển ngành hàng và thị trường; 
• Xây dựng đối tác chiến lược; 
• Mở rộng hoạt động kinh doanh. 

 
8. AI SẼ PHÙ HỢP VỚI CÔNG VIỆC NÀY? 
Bạn phù hợp nếu: 

✓ Thích học hỏi công nghệ mới; 
✓ Muốn phát triển bản thân liên tục; 
✓ Thích giải quyết vấn đề cho khách hàng; 
✓ Muốn kết hợp giữa kỹ thuật và kinh doanh; 
✓ Mong muốn xây dựng sự nghiệp lâu dài. 

Bạn có thể không phù hợp nếu: 
✗ Chỉ tìm kiếm công việc văn phòng cố định; 
✗ Không thích môi trường nhà máy; 
✗ Không muốn học kiến thức kỹ thuật mới. 

 
9. HỒ SƠ ỨNG TUYỂN 

CÔNG TY CP THIẾT BỊ & DỊCH VỤ ĐỒNG LỢI 
Địa chỉ: 22 Đường 53B, Phường Cát Lái, TP. Hồ Chí Minh 
Website: www.dongloi.com.vn 
CV vui lòng gửi về: 
ly-lethidieu@dongloi.com.vn 
marketing@dongloi.com.vn 

Tiêu đề email: 
[Họ và tên] – Ứng tuyển Technical Sales Engineer 

 
Đồng Lợi không chỉ tuyển nhân sự. 
Chúng tôi tìm kiếm những kỹ sư mong muốn trở thành chuyên gia giải pháp công nghiệp 
và cùng phát triển lâu dài. 
 

 


